
مسیر قانع کننده برای 
سرمایه گذاران چگونه 

طراحی می شود؟

Business Planning

سرمایه گذاران به ایده پول 

نمی دهند؛ آن ها روی مسیری 

که سودآوری پایدار را نشان 

دهد، سرمایه گذاری می کنند.



برنامه ریزی کسب وکار، نقشه راه سرمایه پذیری

برنامه ریزی کسب وکار یعنی ترجمه اهداف، منابع 

و فرصت های بازار به یک نقشه عملیاتی که مسیر 

رشد و سودآوری را شفاف کند.

در این برنامه، عوامل کلیدی مانند توانمندی تیم 

مدیریتی، سوابق عملکرد شرکت، قراردادهای مهم 

گذشته، لایسنس ها و مجوزهای تخصصی باید 

به طور دقیق ارائه شوند.

در مقیاس بین المللی، انتخاب یک الگوی متناسب 

با شرایط و صنعت مدنظر و طراحی برنامه بر 

اساس آن، شانس موفقیت در جذب سرمایه را 

به طور قابل توجهی افزایش می دهد.



آیا محصول و بازار خوب، تنها ملاک جذب سرمایه گذار است؟

بسیاری از مدیران صنعت دارو فکر می کنند کیفیت محصول و اندازه بازار کافی است تا سرمایه گذار را قانع 

کند؛ اما تجربه نشان می دهد یک برنامه کسب و کار دقیق علاوه بر مدل مالی، باید مواردی مثل:

تصویر شفاف از تیم، تاریخچه قراردادها، لایسنس ها و جایگاه شرکت در مقایسه با شرکت های مشابه 

بین المللی را ارائه دهد. یک برنامه کسب و کار مؤثر باید بر اساس یک الگوی بین المللی موفق و بومی سازی 

شده طراحی شود تا مسیر توسعه و بازگشت سرمایه روشن و قابل اعتماد باشد.

تیم

 بدون رعایت این موارد در طراحی برنامه کسب و کار، تصمیم سرمایه گذار به پاسخ 
»نه« نزدیک تر خواهد شد.

تاریخچه قراردادی

لایسنس ها

مدل مالی

ترازیابی



چالش های نبود یک Business plan منسجم چیست؟

رشد متوقف می شود یا سرعت آن کمتر از پیش بینی بازار خواهد بود.

یک برنامه ریزی دقیق کسب وکار با ارائه شواهد کمی، سناریوهای مالی شفاف، مستندات فنی 
و تجاری و الگوگیری از موفقیت های مشابه، نه تنها تصمیم گیری سرمایه گذار را ساده می کند، 
بلکه انرژی و تمرکز مدیریتی شما را از دغدغه های بی پایان به سمت اجرای مطمئن و توسعه 

پایدار هدایت می کند.

مذاکرات با سرمایه گذاران طولانی شده و به دلیل نبود داده های مالی، 

سوابق و Benchmark معتبر، بدون نتیجه خاتمه می یابد.

پروژه ها و قراردادهای سودآور به دلیل ناتوانی در ارائه زمان بندی و 

ظرفیت سازی به موقع از دست می روند.



 از نقشه تا مذاکره موفق با سرمایه گذار؛ راهکار چیست؟

با ترکیب تحلیل مالی، شناخت بازار و مدل های متنوع تأمین مالی، برنامه ریزی برای 
کسب وکارتان باید به گونه ای طراحی شود که:

• پتانسیل سودآوری شما را با استناد به داده‌های واقعی و مدل مالی طراحی شده، مستند می‌کند.	

• ارزش‌گذاری شفاف و منطقی بر پایه دارایی‌های مشهود و نامشهود ارائه می‌دهد.	

• سابقه، لایسنس‌ها و نقاط قوت تیم شما را برجسته می‌کند.	

• مسیر توسعه را بدون از دست دادن کنترل و هویت شرکت ترسیم می‌کند.	



برای طراحی مسیر قانع کننده و جذب سرمایه گذار مناسب، 
همین امروز مشاوره استراتژیک خود را با ما آغاز کنید.
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