
واگذاری هوشمندانه
در بازار پرتلاطم دارویی

تجربه موفق فروش شرکت واردکننده انحصاری 
محصولات مراقبت از زخم کولوپلاست



ایــن شــرکت واردکننــده انحصــاری محصــولات کولوپلاســت در ایــران بــود و در حــوزه تأمیــن 

محصــولات مراقبتــی زخــم، تجهیــزات مصرفــی بیمارســتانی و تجهیــزات تخصصــی پزشــکی 

فعالیــت می کــرد. ســهامدار اصلــی شــرکت قصــد خــروج از کســب وکار را داشــت و بــه دنبــال 

انتقــال ســهام خــود بــه خریــدار مناســب بــود.

شروع پروژه : 1398   

•اهداف پروژه  ارزش‌گذاری شرکت و دارایی‌های آن	

• طراحی و اجرای فرآیند واگذاری سهام	

• شناسایی و انتخاب بهینه‌ترین خریدار برای 	

حداکثرسازی ارزش معامله

• هدایت مذاکرات و مدیریت فرآیند فروش	

اتمام پروژه : 1399



خدمات ارائه شده

ارزش گذاری شرکت بر اساس تحلیل مالی و 

موقعیت بازار

شناسایی و اولویت بندی خریداران بالقوه 

)Short Listing و Long Listing(

 Sell-Side( مشاوره تخصصی فروش

Advisory( و مذاکره با خریداران

مدیریت کامل فرآیند انتقال سهام و 

ساختاردهی معامله



تاثیرات و نتایج

گروه مانا فرآیند فروش را با موفقیت اجرا کرده و خروج 

سهامدار را با حداکثر ارزش ممکن تضمین کرد.

با شناسایی خریدار استراتژیک، جذابیت شرکت برای یک هولدینگ 

دارویی دارای شبکه فروش بطور چشمگیری افزایش یافت. 

هم‌افزایی حاصل از کاهش هزینه فروش و رشد درآمد، موجب 

افزایش انگیزه خریدار برای نهایی سازی معامله شد.

گروه مانا فرآیند ساختاردهی معامله را به گونه‌ای مدیریت کرد 

که انتقال مالکیت بدون ایجاد اختلال در عملیات و کسب وکار 

شرکت صورت پذیرفت.



اگر در مسیر واگذاری یا شراکت هستید، ارزش واقعی را پیش از مذاکره 
 شناسایی کنید.

info@manadvisory.com)+98( 21 26374565/https://manadvisory.com


