
چگونه ادغام و تملیک می تواند 
دروازه ای به فرصت های تازه و 

رشد شتاب دار باشد؟



در صنعت سلامت، رشد صرفاًً به توسعه 
داخلی محدود نمی شود.

شناخت فرصت های ادغام و تملیک )M&A(، راهی 

استراتژیک برای عبور از موانع رشد است.

با این حال، تصمیم به این نوع معاملات، بدون درک 

عمیق از منطق، مراحل و ریسک های پنهان آن می تواند 

به هدررفت سرمایه، اختلال در یکپارچگی عملیاتی و 

تضعیف جایگاه رقابتی منجر شود.



چرا ادغام و تملیک؟

رشد سریع تر از توسعه داخلی

صرفه جویی ساختاری و بهبود کارایی عملیاتی

افزایش سهم بازار در زمان کوتاه

دستیابی به فناوری ها، تخصص ها و بازارهای جدید

بهره برداری از هم افزایی )Synergy( در منابع، زنجیره تأمین و خدمات مشترک

تنوع بخشی به پورتفوی محصولات و خدمات



ریسک های پنهان در فرآیند 
ادغام و تملیک

 شناسایی نادرست یا دیرهنگام 
فرصت های خرید و شراکت

ارزش گذاری نادرست و خرید 
دارایی های پرریسک

تداخل فرهنگ سازمانی و افت عملکرد 
عملیاتی

عدم شناسایی هزینه های پنهان و 
افزایش بار مالی

تصمیم گیری بدون تحلیل دقیق بازار و 
رقبا

از دست دادن موقعیت های استراتژیک 
رشد به دلیل انتخاب های نادرست



M&A خدمات مانا در فرآیند

تحلیل استراتژیک فرصت های 
ادغام و تملیک

ارزیابی جامع اهداف بالقوه
)Due Diligence( 

طراحی ساختار معاملاتی بهینه

همراهی تا تحقق موفقیت آمیز معاملهمدیریت فرآیند مذاکره و انعقاد قرارداد

غربالگری و انتخاب اهداف 
مناسب

برآورد و تحلیل هم افزایی های بالقوه

پشتیبانی از یکپارچگی پس از تملیک 
)Post-merger Integration(

 Buy( ارزش گذاری از دو منظر خریدار
)Sell Side( و فروشنده )Side



پیش از ورود به هر فرآیند ادغام یا تملیک، تحلیل تخصصی و ارزیابی 
مستقل را در اولویت قرار دهید.

info@manadvisory.com)+98( 21 26374565/https://manadvisory.com


